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Resum dels programes del Servei d’Assessorament a 
l’Empresa i l’Emprenedoria 

 
 
SUPORT A LA CREACIÓ D’UNA NOVA EMPRESA 
 

• Assessorament individual: atès per un professional especialitzat en 
emprenedoria amb hores concertades 

 
• Assessorament en grups reduïts: itinerari d’acompanyament a 

l’emprenedoria 
 
Aquest programa, pretén donar eines i coneixements clau alhora de crear una 
empresa i desenvolupar el pla de negoci. 
 
Format: 8 sessions amb professionals experts en cada matèria 
 
Dates: Del 27 d’octubre al 15 de desembre 2022 
 
Durada:  De 10:00 a 12:00h 
 
Preu:  gratuïtes, prèvia inscripció 
 
Assistents: grups reduïts màxim 15 persones 
 
Ubicació: REDESSA VIVER 
  Camí de Valls, 81 
 
Contingut per aquest trimestre: 
 
27/10/2022. Vull emprendre. Com connectar la meva idea amb el meu 
negoci. A càrrec de MAGDA BARCELÓ, Coach, consultora i facilitadora. 
 
03/11/2022. El Core Business: la teva eficàcia personal. Autolideratge 
efectiu i afectiu. A càrrec de XAVIER PLANA, consultor, formador i coach 
especialitzat en creació d’empreses 
 
10/11/2022. L’Estratègia Empresarial. Projecte i Model de Negoci. A càrrec 
de DAVID MARTÍNEZ, consultor i formador, especialitzat en creació 
d’empreses. 
 
17/11/2022. Obligacions fiscals, formes jurídiques i llicències. Cristina Budi. 
 
24/11/2022. L’empresa en números. El Pla econòmic financer i de viabilitat. 
COOPCAMP 
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29/11/2022. L’Estudi de mercat. A qui va adreçat el nostre producte. Amanda 
Figueras. 
 
01/12/2022. Clau de l’èxit per un projecte de ESS. COOPCAMP 
 
15/12/2022. Estratègies per vendre. Planifiquem la comunicació del nostre 
producte. Albert Pàmies. 
 
 
 
SUPORT A SECTORS ESTRATÈGICS 
 

• Programa intensiu de capacitació i assessorament en emprenedoria 
i economia social i solidària 

 
Període d’inscripció al programa: Del 19 al 28 d’octubre i selecció dels 10 
projectes que accediran a participar al programa de 25 hores durant el mes de 
novembre 
 
Calendari de sessions: 
 
Dijous 3/11/22: Presentació del Programa als 10 projectes seleccionats. 
Introducció a l’Economia Social i Solidària i al cooperativisme, a càrrec del Servei 
d’Emprenedoria de l’Ajuntament de Reus i CoopCamp. 
 
Dimarts 8/11/22: Com connectar amb el teu projecte d’emprenedoria. 
Definició del model d’empresa d’acord amb els principis i valors de cada persona 
emprenedora, a càrrec de Magda Barceló, consultora, facilitadora i coach. 
 
Dimecres 9/11/22: La teva eficàcia personal: autolideratge efectiu i afectiu. 
Competències de la persona emprenedora, a càrrec de Xavier Plana, consultor, 
formador i coach, especialitzat en organitzacions. 
 
Dijous 10/11/22: De la idea a l’emprenedoria real: l’estratègia d’empresa. 
Definició i posada en marxa del Pla de Treball, a càrrec de David Martínez, 
consultor i formador especialitzat en creació d’empreses. 
 
Dimarts 15/11/22: L’Estudi de mercat. Eines d’anàlisi de la clientela i el mercat, 
a càrrec de Amanda Figueras, investigadora de mercats i analista de dades. 
 
Dimecres 16/11/22: Com fer un pla de viabilitat econòmica. Elaborar un pla 
economicofinancer útil, fàcil d’interpretar i adaptar, a càrrec de Jordi Escoda de 
Coopcamp. 
 
Dijous 17/11/22: Eines comercials per vendre amb valors. Pla de màrqueting 
i pla de vendes, a càrrec d’Amanda Pérez de CoopCamp. 
 
Dimarts 22/11/22:  Estratègia per a una comunicació transformadora. Eines i 
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reflexions per construir un relat comercial des de l’economia social i solidària, a 
càrrec de Núria Loras de CoopCamp. 
 
Dimecres 23/11/22: Fórmules jurídiques de l’economia social i solidària. 
Característiques societàries, fiscals i laborals, a càrrec de Mario González, de 
CoopCamp. 
 
Dijous 24/11/22: L’ecosistema cooperatiu i la xarxa d’economia social i 
solidària de Reus. La intercooperació com a estratègia d’enfortiment dels 
nostres projectes, a càrrec de Gerard Nogués, de CoopCamp. 
 
Dilluns 12/12/22: Presentació final del projecte i selecció dels 3 projectes 
que accediran la programa d’incubació durant un any. 
 
Cada sessió tindrà una durada de 2,5 hores 
L’horari de les sessions serà de 16.00 h a 18.30h de la tarda 
Lloc: Redessa Viver 
 

• Programa d’Incubació estratègica 
Un jurat format per l’equip tècnic del Servei d’Emprenedoria de l’Ajuntament de 
Reus i de l’Ateneu Cooperatiu del Camp de Tarragona, escollirà tres dels 
projectes participants, als que se’ls oferirà: 

- Beca de servei de mentoria permanent durant un any (desembre 2022 – 
desembre 2023). Disseny d’un acompanyament individualitzat amb 
experts amb cada àmbit de gestió del projecte. 

- Servei d’assessorament permanent durant un any sobre fonts de 
finançament per a projectes d’emprenedoria i economia social i solidària. 

- Assessorament tècnic en recerca d’espais a càrrec de la Regidoria 
d’Empresa i Ocupació 

 
 
  

• Suport al sector estratègic. Sector comerç 
 
- 2 o 3 sessions individuals amb  professionals experts 
- prèvia entrevista amb el servei d’assessorament 
- Treball estratègic amb el propi model de negoci 
 
 
SUPORT ESPECIALITZAT 
 

• El pla econòmic-financer de la teva empresa. Imprescindible per 
consolidar-te i créixer. Xavier Càmara. Càtedra d’emprenedoria URV 

 
Per a empreses en funcionament, fins a 1 any. En grups reduïts. Dues 
sessions.  Es realitza a partir de la teva proposta de valor i estratègia del 
negoci. Inscripcions obertes.  
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Properament: 
 

• Reorientar o transformar un negoci 
• Comunicació, màrqueting i digitalització 

 
 
CÀPSULES D’INNOVACIÓ I ESTRATÈGIA 
 
Obertes, prèvia inscripció. 4-6 l’any càpsules anuals. 
 
10 de novembre. La sostenibilitat i el triple impacte en el model de negoci com 
a element de valor. A càrrec de Talentea 
 
 


